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PDAgroup Trainings & Programs

Unsere erfahrenehrainer:innerentfaltendas volle Potenzial Ilhrer Teams!
All unsere Trainingsprogramme haben Folgendes gemeinsam:

S

VIRTUELL

Alle Programme kombinieren
verschiedene virtuelle Lernelemente

wie zum Beispiel Trainingseinheiten
In der Gruppe mit Einzeltraining.

HOCH-
EFFIZIENT

In unseren Programmen
arbeiten Sie an lhren eigenen
realen Fallen. So erledigen Sie
lhre Arbeit, wahrend Sie lernen!

3

KONTINUIERLICHES
MENTORING

UnsereExpert:innerbegleiten
die Tellnehmenden wahrend
des gesamten Programms, um
optimale Erfolge zu erreichen.
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SUCCESS IN SALES online program

Kund:innengewinnen Virtuelles Programm Playback Session
Sprechen Sie nur jene 5 virtuelle Trainingseinheiten, 1:1 Calls mit Ihrem/er
Interessent:.inner’n, die am die den gesamten Trainer:imach jeder
wahrscheinlichsten Ihre Verkaufszyklus mit Trainingseinheit, um auf dem
Kund:innerwerden. ausgewahlten Werkzeugen und  neu Gelernten aufzubauen.

Methoden abdecken.

PDAgroup.net
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lhre zielgerichtete Sales Strategie

Das Onlind’rogramm SUCCESS IN SALES basiert auf unserem "vingpllationalSellingPrograma /1 <9 K :: =J=ALK E
Comeniu€EduMedidAward ausgezeichnet wurde. Nun haben wir dieses Programms weliterentwickelt, um die Ergebnisse flr unsere
Teillnehmer:innemoch effizienter zu gestalten.

Nach der Teillnahme an diesem Programm konnen Sie ausgewahlte Verkaufsmethoden gezielt auf Ihren eigenen Markt anwenden.

Dies wiederum wird Ihnen helfen, einzigartige und kraftvolle Verkaufsbotschaften zu verfassen ,Kumdieuernzu gewinnen.

Der innovative Ansatz kombiniert Training im virtuellen Klassenzimmer und individuelles Einzeltraining, um ein tiekaidss/erst

far Ihre potenzielleKund:innenzu erlangen. Aul3erdem gewinnen Sie Einblicke in die Interessen lhrer wichtigsten Zielgruppe und
erfahren, wie Sie ihnen bei der Bewaltigung ihrer aktuellen Herausforderungen helfen konnen.

Das Programm vermittelt Verkallischniken, mit denen Sie Ihre Chancen auf einen erfolgreidedrdeutlich erhGhen

» ]
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Professional Customer Profiling

Mit datenbasierten Kundenprofilen zum Erfolg

Wie kdnnen Sie die richtigen Kundinnen in jeder ProspectingKampagneansprechenn
diesemTrainingdefinierenwir die ideale Zielgruppefir Ihr Unternehmenund Ihr Produkt
Unter Beruicksichtigungyon Aspektenwie der Branche Grol3eund Strukturerstellenwir Ihr
Kundenprofildaslhnenhelfenwird, klinftiggezieltempotenzielleKundinnenanzusprechen
In einerinteraktivenSessiormabendie Teillnehmenderdie Moglichkeithr ProspectingSetup
zuUberdenken

Im der anschliel3enderkinzeltraininghabenSiedie Mdglichkeitan realenFallenzu arbeiten
und ihr idealesKundenprofilnachzuscharfenym eine bessereGrundlagefir Prospecting
Aktivitatenzuerlangen

| ernziele

A definieren Sie lhre Zielgruppe

A identifizieren Sie den/die idealenkaund:ininnerhalb der gewéhlten Branche
A erstellen Sie ein Kundenprofil

Detalls

Dauer: 60Min Gruppentraining + 30 Min Einzeltraining

f&l Max. Teilnehmeranzahl: 8
m Art: Virtuelles Training

C/)} Sprache:Englisch

® FUr wen: Sales & Presaldditarbeiter:innen
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Impactful Value Messaging

Harmonisierung von Kundenerwartung und Kundenansprache

Wenn Sie lhren Kundinnen LOsungen anbieten mochten, missen Sie zuerst deren
Herausforderungennd Problemeverstehen AusdiesemGrundlernenSiedasKonzeptder
BuyerPersonakennenund erfahrenwie SieselbstBuyerPersonasrstellenkonnen Daes
Im Vertriebentscheidendst so viel wie moglich Giber die Person,der man etwasverkaufen
mochte,zuerfahrengehenwir gemeinsandie ValuePropositionCanvasiurch.

DankdieserMethodesind Siein der Lagezu identifizierenwie Kundinnenvon lhrerLdsung
profitieren Mit diesem Wissenerstellen Sie starke Wertbotschaftendie die individuellen
BedurfnissénhrerKundinnenansprechen

| ernziele

A verstehen Sie des Konzepts 8eryerPersona
A sprechen Sie die richtigen Stakeholder an
A StakeholdesWertMessaging

Detalls

Dauer: 60Min Gruppentraining + 30 Min Einzeltraining

f&l Max. Teilnehmeranzahl: 8
m Art: Virtuelles Training

Cf)} Sprache:Englisch
® FUr wen: Sales & Presaldgitarbeiter:innen
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Powerful Qualification Methods

Kund:innernverstehen und die richtigen Fragen stellen

Diese0-minutigevirtuelle Trainingdient dazuden Qualifizierungsprozessiversteherund
hinter die Kulissenzu schauenum die Ursacherhinter den ProblemenlhrerZielgruppenzu
verstehenMit Hilfe von neun Aspektendie fur die Qualifizierungentscheidenasind, haben
Siedie Moglichkeit,potenzielleKundinnen entsprechendeinzuschatzenNachdemSieim
vorangegangenemraining mit lhrem Interessentenin Kontakt getreten sind, geht es in
diesemTrainingum die Vorbereitungufein DiscoveryMeeting

Sielernenden ZusammenhangwischenUrsache Symptomund Business/aluekennen Im
letzten Abschnittgeht es darum, die richtigen Fragenzu stellen WennSie sich dartberim
Klarensind, was Sie im DiscoveryMeetingherausfindenwollen, Sie die richtigen Fragen
vorbereitenund eine Agendaerstellen,werdenlhnendie Ergebnisseviel Aufschlusgtr den

weiterenVertriebsprozesgeben

| ernziele

A entwickeln Sie einen Fragenkatalog fiir Meetings
A lernen Sie, wie Sie einen Deal mit einer Ursachenanalyse qualifizieren konnen

Detalls

Dauer: 60Min Gruppentraining + 30 Min Einzeltraining

f&l Max. Teilnehmeranzahl: 8
m Art: VirtuellesTraining

@ Sprache:Englisch

® FUr wen: Sales & Presaldditarbeiter:innen
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